BARTŁOMIEJ BABIŃSKI IV B 


BIZNES PLAN
W swojej pracy przedstawię biznes plan dla firmy internetowej. Obszarem mojej działalności będzie miasto Sopot.

1. planuje się zająć usługami internetowymi zanotowanymi poniżej. 
· Dostarczenie stałego dostępu do Internetu;

· Sprzedaż akcesorii i zestawów komputerowych;

· Usługi serwisowe

· Kawiarenka internetowa

2. Struktura kapitałowa firmy.

Jedynym właścicielem będę ja Bartłomiej Babiński.

Firma będzie posiadała rachunek bankowy w PKO o numerze  123098 – 567890- 111-333

CEL I ZAKRES INWESTYCJI

1. Cel firmy internetowej 
Moja firma stawia sobie za cel oferowanie szybkiego dostępu do Internetu o wysokich parametrach technicznych. Oprócz oferty dostępu do Internetu i serwisu komputerowego, ,,Montana”  będzie oferowała sprzedaż zestawów komputerowych oraz części do komputerów. W siedzibie firmy będzie działać również „kawiarenka internetowa” połączona z działalnością „małej gastronomii”. (przykładowo jakaś kawa czy drożdżówka) 
Inwestycja ma za cel zdobycie wiodącej pozycji na rynku dostawcy Internetu w mieście Sopot jak i w okresie późniejszym działalności firmy Montana,  dostawa usług do innych dzielnic miasta. Jeżeli to będzie możliwe to za pośrednictwem także innych łączy. 
2. Lokalizacja firmy. 
Firma będzie miała siedzibę w budynku przy Al. Niepodległości 724b/4 w Sopocie. 

3.Środki realizacji.

· Zakup niezbędnych elementów elektronicznych do budowy instalacji sieci Internetu

· Wykupienie stałego łącza internetowego

· Zakup komputerów i wyposażenia do siedziby firmy.

· Kampania reklamowa

4. Uzasadnienie powstania firmy.

· Zwiększające się zapotrzebowanie na tani i szybki dostęp do Internetu.

· Brak firmy o podobnej działalności na trenie Sopotu.

· Duży popyt na sprzęt komputerowy.

· W Sopocie mało osób ma Internet. 
· W Sopocie jest tylko jeden zakład zajmujący się zakładaniem Internetu, jest bardzo drogi i pracują w nim ludzie którzy nie znają na komputerach. 
DOSTAWCY WYPOSAŻENIA

Po zapoznaniu się z bardzo wieloma ofertami planuje wybrać następujących dostawców oferujących wysoką jakość techniczną przy stosunkowo niewygórowanej cenie:

· Telekomunikacja Polska S.A.- Stałe łącze

· Hurtownia MEGAKOMP – na sprzęt i części komputerowe oraz oprogramowanie;

· Hurtownia ELEKTRONIKA  – kable

· Hurtownia MEBLE DLA CIEBIE – wyposażenie siedziby

OTOCZENIE INWESTYCJI

1. Sytuacja podatkowa. 

Firma będzie działać na normalnych zasadach podatkowych. Możliwe jest obniżenie podatku VAT od usług dostarczania Internetu.

2. Prawa autorskie. 

Prawo autorskie nie zezwala na używanie programów bez posiadania licencji. Ponadto konieczne są uzgodnienia warunków położenia instalacji internetowej z właścicielem budynków. Zakup potrzebnego oprogramowania będzie jednym z większych wydatków. 
ANALIZA MARKETINGOWA

OPIS I ANALIZA KONKURENCJI

Zarówno na polskim jak i na Sopockim rynku  jest mało firm oferujących dostęp do Internetu po korzystnych cenach ( mniejszych od cen TP S.A.) Po wejściu Montany na rynek Sopocki ze swoimi usługami nie przewiduje się większej reakcji ze strony konkurencji. 

OPIS I ANALIZA RYNKU

1. Odbiorcy usługi.

Odbiorcami usługi będą lokatorzy osiedla Brodwino oraz mieszkańcy miasta Sopotu. Bardzo wielu moich znajomych chciałoby abym ja był ich dostawcą Internetu. 
2. Czynniki wpływające na wzrost zapotrzebowania na usługę.

· Wzrost zainteresowania mieszkańców miasta z dostępu do Internetu. (wiem z przeprowadzonych rozmów z kolegami)
· Świadczenie usług o wysokim poziomie technicznym i umiarkowanej cenie.

· Relatywne obniżenie ceny dostępu do sieci.

· Wzrost zasobności mieszkańców miasta.

PLAN MARKETINGOWY

Kiedy dostanę pozwolenie na montowanie stałego łącza internetowego rozpoczęta zostanie kampania reklamowa w moim mieście. Rozklejone plakaty informujące o działalności, a poza tym uważam że wieść rozejdzie szybko ponieważ będę miał bardzo niskie ceny.
Na początku działalności zysk powinien oscylować na poziomie ok. 2-5% ze względu na duże koszty prowadzenia instalacji. 

PLAN ZATRUDNIENIA

W okresie uruchamiania działalności zostaną zatrudnieni akwizytorzy (na umowę zlecenie) oraz monterzy (również na umowę zlecenie). W siedzibie firmy pracować będzie dwóch pracowników. 

MOCNE STRONY PRZEDSIĘWZIĘCIA

1. Usługi.

· Wysokie parametry stałego dostępu do Internetu.

· Stała, fachowa opieka techniczna nad siecią internetową.

· Przyjemna i miła atmosfera w „kawiarence internetowej”

2. Odbiorcy

· Lokalizacja siedziby w centrum handlowym dzielnicy

· Duża liczba lokali mieszkalnych zlokalizowanych na małym terenie dzielnicy nie korzystających z dostępu do Internetu.

3. Pracownicy

· Zatrudnione osoby posiadające wiedze praktyczną i teoretyczną związaną z budową i eksploatacją sieci internetowej oraz samych usług komputerowych.

4. Zaopatrzenie 

· Współpraca z firmami znanymi z wysokiego poziomu świadczonych usług.

· Ustalone dobre warunki współpracy.

5. Finansowanie inwestycji

· Inwestycja zostanie sfinansowana z kredytów dla małych i średnich firm udzielanych przez Kredyt Bank.

SŁABE STRONY PRZEDSIĘWZIĘCIA

1. Rynek usług w mieście

· Bark podobnych usług w dzielnicy Starówka jest czynnikiem pozytywnym, ale również wymaga przeprowadzenia sprawnej akcji reklamowo – marketingowej wśród mieszkańców dzielnicy.

2. Finansowanie inwestycji

· Koszt budowy sieci wymaga zaangażowania środków obcych na początku działalności firmy.

SZANSE DLA INWESTYCJI

· Brak dostawcy tego typu usług na terenie dzielnicy

· Rozbudzenie potrzeby korzystania z dostępu do Internetu wśród mieszkańców dzielnicy, zwłaszcza młodego pokolenia.

ZGROŻENIA DLA INWESTYCJI

· Wejście na rynek silnej konkurencji oferującej tego typu usługę 

· Zubożenie społeczeństwa 

Tak więc, na podstawie biznes planu uważam że moja firma dostawy usług internetowych ma bardzo spore szanse na funkcjonowanie i utrzymanie się na rynku . 
